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Andar a oscuras es peligroso, no saber adoacute;nde uno se dirige tambieacute;n, asiacute; como creer que las
trayectorias de vida son lineales y determinadas es un grave error. Lafelicidad y |a frustracioacute;n, tanto paralas
personas como paralas empresas, dependen de establecer objetivos anhelados, planificar |as acciones atinadas para
alcanzar los deseos y gjecutarlas con precisioacute;n y constancia. En esto no hay distincioacute;n de tamantilde;os,
todas | as firmas deben pensar, sontilde;ar, planificar y actuar. La mayor parte deberaacute; conservar cel osamente los
espacios a canzados, generalmente pequentilde;os y especializados; a ellos les corresponderaacute; trazar Estrategias
Bonsaacute;i. Otras tendraacute;n un horizonte de crecimiento, por lo que deberaacute;n implementar Estrategias de
Bambuacute; Dorado. Y siempre es bueno tener a mano opciones de complementaci oacute;n y asociaci oacute;n, por 1o
gue les corresponderaacute; ejecutar Estrategias de Cultivos Complementarios. El autor, sobre la base de su
experiencia, propone la creacioacute;n de Ciacute;rcul os Estrateacute;gicos para pensar, sontilde;ar, planificar y
actuar. Carlos Cleri se formoacute; para el planeamiento productivo; la carencia de planes anivel Estado lo [levaron a
volcar sus conocimientos a la actividad privada como consultor y empresario. Fue funcionario de carrera (consejero
del Servicio Econoacute;micoy Comercial de laNacional, director nacional de Promocioacute;n de Exportaciones),
ocupoacute; cargos poliacute;ticos (jefe de Gabinete del Ministerio de Economiacute;a, subsecretario de Comercio
Exterior), realizoacute; tareas de consultoriacute;a, es socio y director en varias empresas, €jercioacute; cargos en
organizaciones no gubernamental es (presidente de la Sociedad L atinoamericana de Estrategia, presidente de la
Fundacioacute;n Garantizar el Desarrollohellip;) e institutos especializados (Instituto de Comercio Exterior e Instituto
de Apoyo alas PyMEs del Banco Ciudad de Buenos Aires). Tiene una dilatada praacute;ctica docente, que incluye
haber sido decano de una Escuela de Economiacute;ay Negocios de Posgrado y representante de universidades
extranjeras en Argentinay el Mercosur. Ha escrito varios libros sobre economiacute;ay administracioacute;n de
empresas y contribuido en varias publicaciones sobre la temaacute;tica.



